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Commercialiser son Opération d’Aménagement en
intégrant les Regles du Marcheé

B CATEGORIE
Urbanisme et Projets
d'Aménagement

® DUREE @ REFERENCE
5 jours (35h) INF107

@© OBJECTIFS DE LA FORMATION

A l'issue de cette formation, vous serez capable de :

« Comprendre le marché immobilier

« Appréhender la commercialisation d'une opération d’aménagement

& POUR QUI ?

« Responsables des opérations d’aménagement
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i= Programme détaillé

Module 1 : Introduction

e Processus de la commercialisation d'un projet d’aménagement

Module 2 : Programmation urbaine réussie : les éléments

e Objectifs poursuivis
e Différents intéréts

e Atouts et contraintes

Module 3 : L’approche du marché immobilier

e Périmétre d’analyse
e Caractéristiques du territoire

e Conclusions d’'une étude de marché

Module 4 : Outils de management de la commercialisation

Module 5 : Suivi de la commercialisation



A& Approche pédagogique

«” Support Ecrit et Projection

«” Exposés Interactifs, Podcasts et Vidéos

« Brainstorming et Jeux de Réle

« Mises en Situation pour faciliter I'assimilation

« Cas Pratiques et Labs inclus pour leur impact opérationnel

« Test de Validation des Acquis des Connaissances

f3 Prochaines dates programmées

(15 au 19 Juin 2026 Q@ Casablanca
)10 au 14 Ao(t 2026 Q Casablanca
9 05 au 09 Oct. 2026 Q
) 30 Nov. au 04 Déc. 2026 Q

g Autres dates possibles sur demande. Contactez-nous pour organiser une session intra-entreprise.

@ Réservation & Renseignements

v
L Téléphone : +212 522 247 210 Scannez pour accéder
& Email : contact@afrique-formation.com a la fiche en ligne

@ Web : https//www.afrique-formation.com
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